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Profilgyartd és nyilaszarogyartd

partnernap

Pontos szamot nem lehet tudni, de még megbecsiilniis nehéz a
magyarorszagi mlianyag nyilaszarokat gyarto, illetve forgal-
mazo6 vallalkozas ok szamat. Egy azonban bizonyosan érzékel-
hetd: erds és élesedd a verseny kozottiik. Egyesek az arak
csokkentésével, masok a valaszték bovitésével, megint masok
afolyamatos mindség javitasaval prébalnak eléonyh6z jutni a pi-
acon. Mindekozben a vasarlok egyre tajékozottabbak és igénye-

sebbek. Ezért megalapozott az a vélemény, hogy az egymassal
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folyamatos lizleti kapcsolatban all6 profilgyarto, termék eloal-
lit, valamint az allandé partnerforgalmazoik 6sszehangolt te-
vékenysége biztosithatja legnagyobb eséllyel a piaci sikert.

A profilgyarté

A mUanyag nyildszarok piacan legel&szor is szikség
van egy hosszitdvon megbizhaté minéségu alapanya-
got gyarté véllalkozasra. A mlanyag nyildszarékkal
szembeni elvardsok és kdvetelmények az évek sordn
folyamatosan valtoztak, ezért a valasztasnal elsédleges
szempont a profilgyarté cég innovativ tevékenysége.
Ezen belll is nem a kényszer(iségbdl adodd kovetd
jellegi valtoztatdsokat, hanem a jévében gondolkodd,
allando fejlesztéseket végzoé gyartok felé érdemes for-
ditani a figyelmet. Erzékelhetd ugyanis, hogy a tudatos
vasarlok elvérasai folyamatosan novekednek a nyila-
szarok hétechnikai jellemzéivel, statikai tulajdonsagai-
val, valamint a tartds és esztétikus fellletével szemben.
Egyidejlleg szinte programozottan szigorodnak a vég-
termeékkel kapcsolatos nemzetkdzi és hazai energetikai
és kornyezetvédelmi szabalyok is. Szerencsés helyzetet
jelent tehat, ha a legtobb elvéarast egy profilban egye-

sitve képes teljesiteni a gyarto.

A nyilaszarogyarté

Természetesen dnmagdban a jé minéségu profilok
semmit sem érnek, ha a gyartd nem rendelkezik a meg-
feleld technikai, technoldgiai és szakember hattérrel.

A gyartasi folyamatoknak megfeleléen telepitett gép-
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sorok, a kdzottuk kialakitott kiszolgald kapcsolatok, va-
lamint a kor igényeinek megfelel automatizalt gépek
biztosithatjak a j6 minéségUi mdanyag profilbdl készulé
kivalé végterméket.

A nyildszarogyarto ezeket mutatta be egy partner-
nap keretében. A gyartd gazdasagos termelését azon-
ban jelentés mértékben befolydsolja a viszonteladoi
halozata, illetve azoknak a termékkel kapcsolatos is-
merete. Hidba szeretne ugyanis a legkorszertbb ter-
mékeket gyartani, ha a forgalmazdk ezeket nem isme-
rik, igy azok nem is kertilnek a kindlati listdjukba. Ezért
tartja fontosnak a cég vezetése a partnerek folyamatos

tajékoztatdsat, tovabbképzését.

Forgalmazok és beépitok

A megjelent forgalmazo és beépitd véllalkozasok meg-
ismerkedhettek a hasznalt profil minden tulajdonsagé-
val és kiprobalhattak a legfejlettebb marketing eszko-
z0ket is. Nagy sikere volt a virtudlis bemutatdteremnek.
amelynek az értékesités sordn lehet kiemelt jelentésége.
Ez egy szemiiveg (6sszekdtve egy laptoppal és egy ta-
volsag érzékeldvel), amelynek segitségével a potencidlis
vevd valtoztathato szinl nyilaszarokkal beépitett virtu-
alis lakdsban mozogva képes az ablakot kinyitni, sét
azon kihajolni. Mozgésa kézben viéltoztathatja a kilsd
és belsd fényviszonyokat, akdr kilsé vihart szimuldlhat,
majd az ablak virtudlis bezarasaval érzékelheti a hang-
gatlasbol eredd kilonbséget is. Kulonleges élményt
nyUjt e szimuldlt térben, a szobdban vald 360 fokos
korbe forgathatdsag, valamint az ablak szinének, a kiilsé
fényviszonyok (borus, illetve napos) valtoztatasaval a
belsé hatdsok megtekinthetésége. Az ablakon torténd
kihajolds és ebbdl a helyzetbdl torténd vizudlis hatds
igazan lenyligoz6 az eszkdz a hasznaldja szamdra.

A partnernap eredményességét biztositottak a gyar-
tokkal folytatott konzultacids kérdések és vélaszok, va-
lamint a forgalmazok altal megfogalmazott kereske-
delmi és beépitéi tapasztalatokbol szarmazé javaslatok

egyeztetése.



