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Szantai Sarkozi Ambrus elnék
Magyar Arnyékolastechnikai Vallalkozasok Egyesiilete

Piacbovités szervezeti eszkozokkel

Valami megmozdult, most nem panaszkodom - felelik vallal-

kozoétarsaim a talalkozaskor feltett szokasos, lizletmenetrol

érdekl6d6 kérdésemre. Nagyon gyorsan azonban azt is hoz-

zateszik, hogy ebbdl jé lenne félretenni a téli, sziikosebb meg-

rendeléseket igéré honapokra.

www.spektrumkiado.hu

www.ajtoablakkapu.hu

Szezonalis termékek - hullamzé6 piac

Ez a ciklikus érdeklédés ismétlédik évrél-évre, ami ter-
mészetes velejardja a mi szakmanak. Lassuk be: a nyari
felfokozott rendelésszamot a szezon jellegzetes ter-
mékei a szinyoghaldk és a nap elleni védelem legha-
tékonyabb termékei biztositjak. A felpdrgé megrende-
[éseket, majd a hlvosebb id6északban bekdvetkezd
visszaesést valoszinlleg az a szokas is elésegiti, hogy
mindig akkor jut eszlinkbe egy probléma megoldasa,
amikor mér — ahogyan azt mondani szoktdk — ég a

haz.

A magyar életszinvonal és az atlagos jévedelmi vi-
szonyok ismeretében azonban nehezen varhato el szé-
les korben az eléreldtd pénzigyi tervezés, ami az ar-
nyékoldstechnikai termékek irdnti egész évben torténd
igényt biztositana. Udité eset, amikor olyan megren-
delével taldlkozunk, aki ezt mégis megteheti. A ritkdn
eléforduld, decemberben igényelt és megvaldsult nap-
ellenzé-szerelés mégis arra batorit fel, hogy nem olyan
6rdogtél vald gondolat az drnyékolastechnikai termé-
kek egész éves forgalmazasara, vagy legaldbb egyes
szezonalis drucsoportok megnyujtott értékesitésére
valo torekvés.

A t6bb évtizede mUikodé vallalkozasok a stabil Uz-
letkorik kiépitésével és egyéb piaci eszkdzokkel — tobb-
kevesebb sikerrel — kompenzaljak a téli keresletcsok-
kenést. Szinte bizonyos azonban, hogy még 6k is

keresik a tovabbi lehetéségeket.

Az egyesiilet lehetdségei a piacbovités teriiletén
Az drnyékoladstechnikai egyesilet tagjai korében idén-
ként el6kertl az a gondolat, hogy tehetlink-e valamit
a piacbdvités terlletén a szervezet eszkdzeivel? Egy
szakmai szervezet feladatai kdzé sorolhaté-e, hogy a
tagvallalkozdsainak a megrendelésallomanyat novelje,
és haigen, akkor azt hogyan tegye jogszer(ien?

Ha végigvesszik az alapszabélyban is megfogalma-
zott egyesuleti célkitlizéseket, akkor kiderul, hogy min-
den feladatunk, kdz6s tevékenységuink a véllalkozasaink
mUkodési feltételeinek segitésére irdnyul.

A szervezetlnk elmult tizenegy évében ezek tobb-
ségét ma mar szinte folyamatosan biztositjuk. De van-e
fontosabb mUkodési feltétel, mint a piaci helyzet javi-
tasa?

A vélasz szimomra egyértelmd, még akkor is, ha
ezt sokszor félreértik. Nem arrél van szé, hogy az egye-
stilet konkrét munkat kindl a tagjainak, hanem a k&z8s
eszkdzeinkkel és elényeinkkel hozzuk jobb piaci hely-

zetbe a tagvallalkozasainkat.

Termékek népszerdsitése

A promocio teriletén kilonods jelentéséggel rendel-



kezhet egy legdlis szakmai egyeslés. A szervezet ke-

retei és eszkdzei teszik ugyanis lehetévé az egyes ar-
nyékoldstechnikai termékek leghitelesebb népszerd-
sitését, mert a potencidlis vevében egy szakma
egységes véleményének a megjelenését latja, nem pe-
dig az egyes cég altala gyartott termékének a minden-
dron valo eladdsi szandékat. Ez a helyzet arra is alkalmas,
hogy a kevésbé ismert és elterjedt termékeinkre fel-
hivjuk a figyelmet, és ezen keresztUl a latens igényeket
valodi vasarloi keresletté alakitsuk.

Ennek megvalositasara szolgdltatott kivald alkal-
mat 2013 juliusdban a Magyar Radio ,Napkdzben”
cfmd mdsora, amikor a héség elleni védekezés lehe-
téségeirdl tartottak é16 studidbeszélgetést meghivott
szakértokkel.

Szadmitottam az elére boritékolhatd Ujségiroi kér-
désre, amely igy hangzott: melyik a legjobb nap elleni
arnyékold? Ertem én, hogy a hallgatésag figyelmét
mindig a kilonds vagy meghdokkentd informéaciok keltik
fel igazén. A kérdés is ezért hangzott el ebben a for-
maban.

A szakma képviseletében és érdekében ekkor egy
olyan terméket neveztem meg, amely valdban kivalo
nap elleni védelmet biztosit, am mégis kevésbé terjedt
el. Arra gondoltam, hogy itt az alkalom: ez a beszélgetés
legyen egy piacbdvitést szolgald termékreklam.

Arra is felkészUltem, ami be is kdvetkezett, hogy a
musorvezeté visszakérdez: tulajdonképpen mi az a
zsaluzia?

Meggydz&désem, hogy a téjékoztatdom jé alkalmat
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jelentett egy nem sokak altal ismert termék népszer(-

sitésére.

Vasarléi igények ndvelése a funkciok bemutatasaval
De nem csak az Uj vagy kevéssé ismert termékek pro-
mocidja fontos. Allandoan életben kell tartani az &r-
nyékolastechnikai eszk6zok minden jétékony tulajdon-
sdgat és szlkségességét. Tudatositani kell, hogy nem
csak a nyari nap melege és a téli hideg, valamint a be-
tekintés ellen hasznélatosak. Ma mar kiemelt szerepik
van az energiatakarékossagban és az épuletek bizton-
sdgadban is. Ezek hangsulyozasaval kdzelebb juthatunk
az egész éves szlkségletek felkeltéséhez.

Az egyre terjedd korszer( és takarékos Uzemeltetés(
éplleteknek ma mar kihagyhatatlan elemei a valtozo

kortlményekre folyamatosan szabélyozhaté arnyéko-
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|6berendezések. Automatikus mikddéstikkel szerves
részei az intelligens épileteknek, igy energiamegtaka-
ritd képességuk, illetve komfortnéveld hatasuk min-

denki szamara vitathatatlan.

Egyesdleti ajanlas — fogyasztoi biztonsag

A termékek autentikus megjelenitésén tul van még
egy, kuléndsen az Uj vasarlok szaméra leghatékonyab-
ban szervezeti eszkdzdkkel biztosithatd szempont, ez
pedig a fogyasztoi biztonsag.

Az elképzelés szerint megvaldsuld egyesuleti rek-
ldmban a tagvallalkozasok mindségi termékeire és szol-
géltatdsaira hivnank fel a figyelmet. A fogyaszté szaméra
ez egyfajta intézmeényi hattérre alapozott biztonsagot
jelenthet, amely a vallalkozas tagsagbol adédd, és az
Etikai Kédex elfogadasaval dnkéntesen vallalt és biz-

tosftott felelsségére épul.

A promocio lehetdéségei
De hogyan és milyen formaban juttassuk el mindezt a
fogyasztokhoz? Megfontolandd az is, hogy mikor és
milyen idékodzonként a leghatékonyabb egy ilyen tar-
talmu reklam?

A legeredményesebbnek a térben és idében kon-
centrdlt megoldédsok igérkeznek, amelyek lehetnek
nyomtatott, képi és/vagy hangalapuak.

Azigazén jo rekldmanyag elkészitése azonban min-

den esetben komoly szakmai ismereteket igényl6 fel-

adat, ezért a kivitelezést mindenképpen az erre szako-
sodott vallalkozésokkal kell készittetni.

FelmerUltek az oridsplakdtok, az orszadgos nézett-
ségl tévek és a kereskedelmi radiok éltal biztosftott
rekldmblokkok igénybevétele.

Ezek persze jelentés koltségekkel jarnak, amelyek-
nek a vallaldsa komoly megfontoldst igényel. Az el6-
zetes ajanlatkérésben megjeldlt 6sszegek csak Ugy ér-
telmezhetdek, ha ki tudjuk alakitani azt a modszert,
amivel a hatdsait viszonylag jél tudjuk mérni.

Ez nemcsak a rekldm eredményességet mutatja
meg, hanem a tovabblépés, a szlkséges valtoztatas
irdnyat is megszabja, ami a kivant cél eléréséhez, az ar-
nyékolastechnikai termékek irdnti kereslet béviléséhez

vezethet.

A piacbévitést szolgalé itt leirt javaslatokat vita-
inditénak tekintjuk, ezért varjuk a véleményeket,
javaslatokat az egyesiilet elérhetéségein
(info@marte.hu, vagy 06/30-438-4272).




